EVTEC

EVTEC entwickelt moderne Ladeldsungen und Schnellladestationen flr elektrische Transportmittel. Mit modularen,
zukunftsorientierten Lade-, Software- und Energiemanagement-Lésungen fordern wir das Wachstum der
Elektromobilitat.

Zur Verstarkung unseres Teams suchen wir per sofort oder nach Vereinbarung eine verantwortungsbewusste
Personlichkeit als:

Sales & Operations Specialist (m/w/d) — E-Mobility
(80—-100%)

Deine Aufgaben

o Drehscheibe Sales: Du bist die zentrale Anlaufstelle fUr unsere Kunden, Partner und den anderen Abteilungen
—von der ersten Anfrage bis zur Auslieferung.

o (Offerten & Auftrdge: Du erstellst komplexe Angebote flr unsere Ladeldsungen und begleitest die gesamte
Auftragsabwicklung in unserem ERP-System.

e Schnittstellen-Management: Du koordinierst Termine und Details eng mit anderen Abteilungen direkt hier in
Kriens Obernau.

e Customer Care: Du beratst Kunden professionell und stellst sicher, dass sie sich bei EVTEC bestens
aufgehoben fuhlen.

e Daten-Profi: Du pflegst unsere Stammdaten und sorgst dafir, dass unsere Sales-Prozesse sauber
dokumentiert sind.

Dein Profil

e Fundament: Eine technische/kaufmannische Ausbildung, zB Techn. Kaufmann/Kauffrau idealerweise
erganzt durch Erfahrung in einem technischen Umfeld (Industrie, Elektro oder Automotive).

e Sprachtalent: Du kommunizierst stilsicher auf Deutsch und bringst gute Englischkenntnisse flir unser
internationales Geschaft mit. Franzdsisch und/oder Italienisch ist flir den Schweizer Markt ein grosses Plus.

e Organisationstalent: Du liebst Struktur, arbeitest exakt und behaltst auch bei hoher Auslastung einen
kihlen Kopf.

o [T-Affinitat: Du bist versiert im Umgang mit MS Office (insbesondere Excel) und hast bereits Erfahrung mit
ERP-Systemen gesammelt.

e  Spirit: Du denkst mit, packst an und hast Freude daran, Prozesse aktiv mitzugestalten, statt nur zu
verwalten.

Wir bieten Dir
e Teil eines jungen Teams zu sein, das den wachsenden Markt der Elektromobilitdt mitgestaltet
Offene Kultur mit viel Raum flr neue Ideen
Flexible Arbeitszeiten und mindestens 25 Ferientage pro Jahr
Attraktive Sozial- und Versicherungsleistungen
Weitere Benefits wie Ereignis-, Jubildumsgeschenke & Teamanlésse

Du hast Spass in einer zukunftsorientierten KMU aktiv mitanzupacken? Dann freuen wir uns auf deine vollstandige
Bewerbung an jobs@evtec.ch.

EVTEC AG Kontaktperson fur inhaltliche Fragen:

Rengglochstrasse 19 Daniel Meier, Head of Sales & Marketing
6012 Kriens Obernau 041 260 88 38  jobs@evtec.ch




